
Béatrice Jauffrineau 1

Le réseau
Femmes Business Angels 

PARIS
1er réseau de femmes investisseuses en Europe

Prréésentation sentation ::
le processus de sle processus de séélection des projetslection des projets
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Le processus de sélection: 

-1°- 1er Filtre par mail/tél: 30 projets:

présidente du réseau:1/4 des executive
summaries rejetés: restent 20-22

-2°-Pré-screening: Comité de 
présélection (2 fois 10 projets par 
mois) par 5 pôles sectoriels: Restent 

environ 12 projets

-3°-Analyse des 12 
projets par 2 membres / 

projet:
restent 5 projets

Réunion Mensuelle

• 11 réunions par an

• Présentation de 5 projets devant les membres et les 
invitées

• 10 min de présentation + 10 min de questions



Béatrice Jauffrineau 3

Présentation de Femmes Business Angels
Comment fonctionne le réseau FBA ?

♦ -> Le comité de sélection comprend toutes les membres (chacune doit étudier au moins 2 
projets par an): il est animé par 5 pôles de compétences:
♦ -> Biens de consommation, Services, NTIC, Industrie, Santé.

Objectif: 

♦ => Une rrééunion mensuelle:union mensuelle: présentation des 5 projets sélectionnés

3/3
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Critères d’analyse d’un projet

• Etape 1: 1er filtre: Analyse d’un executive summary (reçu par mail):

Les éléments attendus dans un ES:

• Description de l’activité

• Stratégie de développement à 3 ans

• Marché et concurrence

• Equipe

• Synthèse des perspectives financières

• Besoin de financement

• Merci d’utiliser notre format qui peut être complété du vôtre.
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Critères rédhibitoires

Les critères rédhibitoires:

• Pas d’innovation

• Pas de compréhension du métier

• Conviction qu’il n’ y a pas de marché, 
– ou aucune barrière à l’entrée

• Projet mal rédigé

• Mais aussi:

• Valorisation excentrique

• Equipe déséquilibrée

• Entreprise basée à l’étranger
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Pré-screening

• 2ème filtre: pré-screening: objectif: passer de 20 à 10-12 projets:

• -> essentiellement : personnalité du /de la porteur/euse du projet: 
capacité à « vendre » son projet : rendez-vous de 5 mn face à face.

• -> si intérêt pour FBA:

• 3ème phase: analyse plus approfondie du business plan (une dizaine de 
projets par mois)

•• => s=> séélection finale: 5 projets par moislection finale: 5 projets par mois
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